	
	Sjaak Schurink
Verkaufsleiter

	Persönliche Daten

[image: Maison avec un remplissage uni]Adresse
15, Boulevard Admiral Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Telefonnummer
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]E-mail-adresse
JosephFavreau@gmail.com

Qualifikationen

· Verkaufsleitung
· Geschäftsentwicklung _
· Kommerzielle Verhandlungen
· Key- Account- Management
· Führung und Teammanagement
· Kundendienst
· Markt Analyse
· Umsatzprognose _

Sprachen

[bookmark: _Hlk135559208]Französisch
Englisch ( Niveau B2)

Hobbys

· [bookmark: _Hlk135559266]Fußball
· Autorennen
· Camping




































































	Kurzprofil

[bookmark: _Hlk135150705]Dynamischer Vertriebsleiter mit mehr als X Jahren Erfahrung im Vertrieb und Teammanagement. Starke Geschäftsentwicklungs-, Verhandlungs- und Key-Account-Managementfähigkeiten. Nachgewiesene Fähigkeit, Vertriebsziele zu erreichen und den Umsatz deutlich zu steigern. Ergebnisorientiert, motiviert und auf Kundenzufriedenheit ausgerichtet.
Berufserfahrung
Vertriebsleiter, Unternehmen ABC, Stadt, Land 
20. Januar – Heute
· Führen Sie ein Team von X Vertriebsmitarbeitern
· Entwickeln und implementieren Sie Verkaufsstrategien, um monatliche und jährliche Verkaufsziele zu erreichen und zu übertreffen.
· Bauen Sie starke Beziehungen zu bestehenden Kunden und Großkunden auf
· Verhandeln Sie Verträge und Vereinbarungen mit Kunden
· Erstellen Sie Verkaufsberichte und Leistungsanalysen

Vertriebsmitarbeiter, Unternehmen XYZ, Stadt, Land 
20. Januar – 20. Dezember
· Verwalten Sie ein Kundenportfolio und entwickeln Sie neue Geschäftsbeziehungen.
· Präsentieren Sie Produkte und Dienstleistungen potenziellen Kunden
· Verhandeln Sie Verkaufsbedingungen und schließen Sie Verträge erfolgreich ab.
· Arbeiten Sie mit internen Teams zusammen, um die Kundenzufriedenheit sicherzustellen und etwaige Probleme zu lösen.
· Erreichen und übertreffen Sie die gesetzten Verkaufsziele.

Vertriebsmitarbeiter, Unternehmen XYZ, Stadt, Land 
20. Januar – 20. Dezember

· Verwalten Sie ein Kundenportfolio und entwickeln Sie neue Geschäftsbeziehungen.
· Präsentieren Sie Produkte und Dienstleistungen potenziellen Kunden
· Verhandeln Sie Verkaufsbedingungen und schließen Sie Verträge erfolgreich ab.
· Verhandeln Sie Verkaufsbedingungen und schließen Sie Verträge erfolgreich ab.

Ausbildung
Bachelor of Business Administration, XYZ-Universität, Stadt, Land
Jahr des Abschlusses
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