	
	[bookmark: _Hlk135150163]Remy Bertrand
Gerente de ventas

	CONTACTO

[image: Maison avec un remplissage uni]Dirección
15, boulevard Almirante Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Número de teléfono
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]Correo electrónico
JosephFavreau@gmail.com

HABILIDADES

· Gestión de ventas
· Desarrollo de negocio
· Negociación comercial
· Gestión de cuentas clave
· Liderazgo y gestión de equipos
· Servicio al cliente
· Análisis de mercado
· Previsión de ventas

IDIOMAS

[bookmark: _Hlk135559208]Francés
Inglés (Nivel B2)

PASATIEMPOS

· [bookmark: _Hlk135559266]Fútbol
· Carrera de coches
· Acampada




































































	PERFIL PROFESIONAL

[bookmark: _Hlk135150705]Gerente de ventas dinámico con más de X años de experiencia en ventas y gestión de equipos. Sólidas habilidades de desarrollo de negocios, negociación y gestión de cuentas clave. Capacidad comprobada para alcanzar los objetivos de ventas y aumentar significativamente los ingresos. Orientado a resultados, motivado y enfocado en la satisfacción del cliente.
EXPERIENCIA PROFESIONAL
Gerente de Ventas, Empresa ABC, Ciudad, País 
Enero 20XX – Presente
· Liderar un equipo de X representantes de ventas
· Desarrollar e implementar estrategias de ventas para cumplir y superar los objetivos de ventas mensuales y anuales.
· Construya relaciones sólidas con los clientes existentes y las cuentas clave
· Negociar contratos y acuerdos con los clientes
· Preparar informes de ventas, análisis de rendimiento

Representante de Ventas, Empresa XYZ, Ciudad, País 
Enero 20XX - Diciembre 20XX
· Gestionar una cartera de clientes y desarrollar nuevas relaciones comerciales.
· Presentar productos y servicios a clientes potenciales
· Negocie las condiciones de venta y celebre contratos con éxito.
· Colabore con los equipos internos para garantizar la satisfacción del cliente y resolver cualquier problema.
· Alcanzar y superar los objetivos de ventas asignados.

Representante de Ventas, Empresa XYZ, Ciudad, País 
Enero 20XX - Diciembre 20XX

· Gestionar una cartera de clientes y desarrollar nuevas relaciones comerciales.
· Presentar productos y servicios a clientes potenciales
· Negocie las condiciones de venta y celebre contratos con éxito.
· Negocie las condiciones de venta y celebre contratos con éxito.

EDUCACIÓN
Licenciatura en Administración de Empresas, Universidad XYZ, Ciudad, País
Año de graduación
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