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Vertriebsleiter

	KONTAKT

[image: Maison avec un remplissage uni]Adresse
15, boulevard Admiral Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Telefonnummer
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]E-Mail
JosephFavreau@gmail.com

FÄHIGKEITEN

· Vertriebsleitung
· Geschäftsentwicklung
· Kommerzielle Verhandlungen
· Key Account Management
· Führung und Teammanagement
· Kundendienst
· Marktanalyse
· Umsatzprognose

SPRACHEN

[bookmark: _Hlk135559208]Französisch
Englisch (Niveau B2)

STECKENPFERDE

· [bookmark: _Hlk135559266]Fußball
· Autorennen
· Camping




































































	PROFIL

[bookmark: _Hlk135150705]Dynamischer Vertriebsleiter mit mehr als X Jahren Erfahrung im Vertrieb und Teammanagement. Ausgeprägte Fähigkeiten in den Bereichen Geschäftsentwicklung, Verhandlungsführung und Key Account Management. Nachgewiesene Fähigkeit, Verkaufsziele zu erreichen und den Umsatz deutlich zu steigern. Ergebnisorientiert, motiviert und auf Kundenzufriedenheit ausgerichtet.
BERUFSERFAHRUNG
Sales Manager, Firma ABC, Stadt, Land 
Januar 20XX – heute
· Führen Sie ein Team von X Vertriebsmitarbeitern
· Entwickeln und implementieren Sie Vertriebsstrategien, um monatliche und jährliche Umsatzziele zu erreichen und zu übertreffen.
· Bauen Sie starke Beziehungen zu bestehenden Kunden und Großkunden auf
· Verhandeln von Verträgen und Vereinbarungen mit Kunden
· Erstellung von Verkaufsberichten, Leistungsanalysen

Handelsvertreter, Firma XYZ, Ort, Land 
Januar 20XX - Dezember 20XX
· Verwalten Sie ein Portfolio von Kunden und entwickeln Sie neue Geschäftsbeziehungen.
· Präsentieren Sie potenziellen Kunden Produkte und Dienstleistungen
· Verkaufsbedingungen erfolgreich verhandeln und Verträge abschließen.
· Arbeiten Sie mit internen Teams zusammen, um die Kundenzufriedenheit sicherzustellen und Probleme zu lösen.
· Erreichen und übertreffen Sie die zugewiesenen Umsatzziele.

Handelsvertreter, Firma XYZ, Ort, Land 
Januar 20XX - Dezember 20XX

· Verwalten Sie ein Portfolio von Kunden und entwickeln Sie neue Geschäftsbeziehungen.
· Präsentieren Sie potenziellen Kunden Produkte und Dienstleistungen
· Verkaufsbedingungen erfolgreich verhandeln und Verträge abschließen.
· Verkaufsbedingungen erfolgreich verhandeln und Verträge abschließen.

BILDUNG
Bachelor of Business Administration, Hochschule XYZ, Stadt, Land
Jahr des Abschlusses





































































image5.svg
  
.MsftOfcThm_Background1_Fill_v2 {
 fill:#FFFFFF; 
}

   


image6.png
/@%\

7S




image7.svg
  
.MsftOfcThm_Background1_Fill_v2 {
 fill:#FFFFFF; 
}

   


image1.jpg




image2.jpeg




image2.png




image3.svg
  
.MsftOfcThm_Background1_Fill_v2 {
 fill:#FFFFFF; 
}

  


image4.png




