	
	Samuel Pereira Alves
Gerente de vendas

	CONTATO

[image: Maison avec un remplissage uni]Endereço
15, boulevard Almirante Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Número de telefone
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]Email
JosephFavreau@gmail.com

COMPETÊNCIAS

· Gestão de vendas
· Desenvolvimento de negócios
· Negociação comercial
· Gestão de contas-chave
· Liderança e gestão de equipas
· Atendimento ao cliente
· Análise de mercado
· Previsão de vendas

IDIOMAS

[bookmark: _Hlk135559208]Francês
Inglês (Nível B2)

PASSATEMPOS

· [bookmark: _Hlk135559266]Futebol
· Corrida de carros
· Parque de Campismo




































































	PERFIL

[bookmark: _Hlk135150705]Gerente de vendas dinâmico com mais de X anos de experiência em vendas e gestão de equipes. Forte capacidade de desenvolvimento de negócios, negociação e gestão de contas-chave. Capacidade comprovada de atingir metas de vendas e aumentar significativamente a receita. Orientado para resultados, motivado e focado na satisfação do cliente.
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
Gerente de Vendas, Empresa ABC, Cidade, País 
janeiro 20XX – Presente
· Liderar uma equipe de X representantes de vendas
· Desenvolver e implementar estratégias de vendas para atingir e superar as metas mensais e anuais de vendas.
· Construa relacionamentos fortes com clientes existentes e contas-chave
· Negociar contratos e acordos com clientes
· Preparar relatórios de vendas, análise de desempenho

Representante de Vendas, Empresa XYZ, Cidade, País 
janeiro 20XX - dezembro 20XX
· Gerir uma carteira de clientes e desenvolver novas relações comerciais.
· Apresentar produtos e serviços a potenciais clientes
· Negociar termos de venda e celebrar contratos com sucesso.
· Colabore com equipes internas para garantir a satisfação do cliente e resolver quaisquer problemas.
· Atingir e exceder as metas de vendas atribuídas.

Representante de Vendas, Empresa XYZ, Cidade, País 
janeiro 20XX - dezembro 20XX

· Gerir uma carteira de clientes e desenvolver novas relações comerciais.
· Apresentar produtos e serviços a potenciais clientes
· Negociar termos de venda e celebrar contratos com sucesso.
· Negociar termos de venda e celebrar contratos com sucesso.

FORMAÇÃO ACADÉMICA
Bacharel em Administração de Empresas, Universidade XYZ, Cidade, País
Ano de conclusão do curso
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