Hüseyin Gül
Satış ve ekip yönetiminde X yıldan fazla deneyime sahip dinamik satış müdürü. Güçlü iş geliştirme, müzakere ve kilit müşteri yönetimi becerileri. Satış hedeflerine ulaşma ve geliri önemli ölçüde artırma konusunda kanıtlanmış yetenek. Sonuç odaklı, motive olmuş ve müşteri memnuniyeti odaklı.

İş Deneyimi
Satış Müdürü, Şirket ABC, Şehir, Ülke[bookmark: _Hlk135552575]Kişisel Bilgiler

Adres
15, bulvar Amiral Courbet
69600 GÖL

Telefon numarası
0485435365

E-posta
JosephFavrea@gmail.com

Beceri

· Gestion des ventes
· Développement des affaires
· Négociation commerciale
· Gestion de comptes clés
· Leadership et gestion d'équipe
· Hizmet istemcisi
· Analyse de marché
· Prévisions de vente
DİLLER

· İspanyolca – C2
· Çince – A1








Ocak 20XX - Şu Anda
· X satış temsilcisinden oluşan bir ekibe liderlik edin ve günlük faaliyetlerini denetleyin.
· Aylık ve yıllık satış hedeflerini karşılamak ve aşmak için satış stratejileri geliştirin ve uygulayın.
· Mevcut müşteriler ve kilit müşterilerle güçlü ilişkiler kurun, yüksek kaliteli müşteri hizmeti sağlayın ve yeni iş fırsatlarını belirleyin.
· Müşterilerle sözleşmeler ve anlaşmalar müzakere ederek kar marjlarının en üst düzeye çıkarılmasını sağlayın.
Satış Temsilcisi, XYZ Şirketi, Şehir, Ülke
20XX Ocak - 20XX Aralık
· Bir müşteri portföyünü yönetin ve yeni iş ilişkileri geliştirin.
· Potansiyel müşterilere ürün ve hizmetler sunun, temel faydaları ve özellikleri vurgulayın.
· Satış şartlarını müzakere edin ve sözleşmeleri başarıyla sonuçlandırın.
· Müşteri memnuniyetini sağlamak ve sorunları çözmek için dahili ekiplerle işbirliği yapın.
· Atanan satış hedeflerine ulaşın ve aşın.
Eğitim
İnsan kaynakları yönetimi yüksek lisansı, Paris Üniversitesi, Paris, Fransa
Elde edilen yıl: 20XX

Pazarlama ve İletişim Derecesi, Lyon 2 Üniversitesi, Lyon, Fransa
Elde edilme yılı: 20XX
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